
Алена Клименко, независимый директор по продажам компании  
Mary Kay, с легкостью совмещает роли успешного предпринимателя, 
заботливой жены, мамы двух дочек и постоянного источника вдохнове-
ния для более чем 500 клиентов по всей России. 

бизнес моей мечты

glamour | promotion

Почти 20 лет c Mary Kay! Рас-
скажите, как все начиналось?
В то время я оканчивала  
медицинский университет 
(да-да, по профессии я врач-
инфекционист). Случайно по-
пала на мастер-класс Mary Kay 
и решила подписать соглаше-
ние. Тогда я и подумать не мог-
ла, что моя жизнь разделится 
на до и после! 

Признаюсь, меня восхищали 
девушки, которые проводили 
мастер-классы: они излучали 
энергию успеха и всегда вы-
глядели так, будто только что 
вышли из салона красоты.  
Я же каждый день вставала  
в 5 утра, на перекладных до-
биралась до работы, весь день 
проводила в инфекционном 
отделении. К тому же я успе-
ла стать мамой и начала осоз-
навать, что хочу другой жизни 
для себя и для дочки. 

Вначале я проводила мастер-
классы в свободное от работы 
время и очень скоро заметила, 
что доход от подработки пре-
вышает мою зарплату. И я ре-
шила рискнуть: обратилась 
к наставнику Mary Kay, а она 
поделилась алгоритмом, следуя 
которому любая женщина мо-
жет стать предпринимателем.  
Алгоритмом? 
Да, именно так! Это мне сразу 
понравилось. У большинства 
женщин, которые приходят сю-
да, нет предпринимательского 
опыта, но компания Mary Kay 
предоставляет четкую пошаго-
вую инструкцию, как строить 
свой бизнес с нуля. Без этого 
я бы не справилась. К тому же 
вы всегда на связи со своим на-
ставником, который подска-
жет, как лучше повести себя 
в сложной ситуации.
Выходит, любая девушка мо-
жет стать предпринимателем?
Mary Kay дает для этого все 
возможности! Но нужно рабо-

Всегда ли хватает времени на 
близких?
Самое ценное в моей работе — 
гибкий график и полная незави-
симость. Не поверите: недавно 
услышала, как младшая дочка 
на вопрос, кем работает ее мама, 
ответила: «Домохозяйкой!»  
Домохозяйка-миллионер —  
разве это не мечта? (Смеется.) 
Работа позволяет мне проводить 
много времени дома, делать  
уроки с детьми, часто путеше-
ствовать. 
Какие планы на будущее? 
В компании Mary Kay нет сте-
клянного потолка: я могу про-
должать расширять свой бизнес 
и увеличивать доход, оставаясь 
при этом женой и мамой.  
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тать и над собой. Многих вы-
бивают из седла даже неболь-
шие трудности. Я уверена, что 
успех — это всегда трудолю-
бие, настойчивость и дисци-
плина. Последнее особенно 
важно: в моем бизнесе нет на-
чальников, поэтому «воспиты-
вать» себя надо самому.
Любимая часть работы? 
Получать ночные эсэмэс со 
словами благодарности от кли-
ентов, видеть, как меняется их 
жизнь благодаря мне. Это доро-
же денежного вознаграждения! 
Как один из самых успешных 
независимых директоров по 
продажам Mary Kay, вы полу- 
чаете высокий доход. Как се- 
мья реагируют на ваш успех? АленА КлименКо 

41 лет, Барнаул
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